
【経営のパラドックス（逆説）】
・「忙しさ」の空回り
・現場はフル回転。なのに、なぜかお金が残らない

・「成長」の違和感
・売上は上がっている。
なのに、経営の手応えが全くない

・「真面目」の限界
・『頑張れば報われる』の延長線上に出口が見えない

会社名 TEL

住所

参加者名 E-Mail

小規模工事（設備交換など）
【平均時間】1.5日〜3日（ヒアリング〜提出）
「月5件の見積を作る会社の場合」 3日 × 5件 ＝ 15日 
人件費が月40万円 → 年間 約240万円 のコスト
※社長の判断時間は含まれていません

【原因】 拾い出し・材料確認・利益調整

「なぜ、真面目に頑張る会社ほど
利益が残らないのか？」

業務改革セミナー

お申し込みはこちら FAX：03-3988-7715（24時間受付）またはＱRコード

〜社員10名前後の会社がハマりやすい
「見積で利益が消える構造」〜

■日 時 ６月２６日（金）10：00〜10：45（無料!）

                ■会 場 WEBセミナー：スマホからでも視聴可能です
             ※ご登録頂いたメールアドレスに招待メールを配信いたします。

                ■お問合せ （株）建築資料研究社 日建学院 

                   システム事業部（℡: 03-3971-8815）

                   またはお近くの日建学院まで

WEBからの
お申込みは下記QRコード
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